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Comercial Tecnico ;Qué puestos de trabajo son los mas habituales por sector?

VVende IDEAS, PROYECTOS, ILUSIONES. (D SECTOR INDUSTRIAL (EMPRENDIMIENTO
- Crea soluciones. Sé el mejor comercial técnico.

- Representante comercial de productos (ven- - Representante comercial.
ta especializada por sectores). - Gestor de comercio.
- Técnico en departamento de ventas de

‘:Qué es ser Comercial Tecnico? empresa. (Y COMERCIO ELECTRONICO
- Gestora de ecommerce (tienda online).

Un Comercial Téchico es el puente perfecto entre lainnovacion (& SECTOR COMERCIAL
y las necesidades del cliente. Sus funciones incluyen visitas a - Vendedora especializada en venta directa
clientes, redaccion de ofertas, asesoramiento técnico, negocia- a usuario final.
ciones, gestion de pedidos, y asistencia postventa.

¢ Por qué elegir esta profesion?

;Qué puedes hacer, en qué - Oud :
gonsifte 'Cl rofesic';n‘? L @ Es una profesion que siempre ofrece oportunidades GQue tengo qu,e hacer para convertirme en
P : de crecimiento y desarrollo en el campo de las ventas COMERCIAL TECN’CO?

técnicas.

© Comprender las necesidades técnicas de © El salario de entrada puede alcanzar los 22.000€ anuales, Cursar el Ciclo c?e Grado Me.dlo en Actlwda.des Comer.CIaIes / C'C!O.de Grado Sup.erlor en Gestlor.\ 'de
los clientes y ofrecer soluciones adecuadas. pudiendo alcanzar los 40.000€ por comisién. Ventas y Espacios Comerciales o Comercio Internacional / Certificados Profesionales en Gestion
. S . . comercial de ventas o Actividades de venta.
© Presentar y demostrar productos o servi- © La especializacién en un sector productivo se obtiene
cios técnicos a los clientes. con la experiencia y se valora mucho por las empresas.
© Brindar asesoramiento técnico. @ Acceder a puestos de trabajo como gerente de ventas o
@ Negociar condiciones comerciales y cerrar director comercial.
acuerdos de venta.
© Realizar el seguimiento de las ventas y man-
tener la cartera de clientes.

e Realizar practicas en las empresas con mayor potencial de Canarias.

e {EMPEZAR A TRABAJAR!

CONTACTA CON TUTUTOR/A

;Qué cualidades tiene un Y PARTICIPA EN NUESTRAS CHARLAS INFORMATIVAS

buen comercml teCHICO? Tanto los hombres como las mujeres con e . negociar tu
© Capacidad de comunicacién y persuasion. las competencias personales y profesiona- Para tener mas mformamon, E EE’E E
E- u

© Empatia. Resolucion de problemas. les adecuadas pueden desarrollarse como escanea el QR. F UTURO’
© Trabajar en equipo. Comercial Técnico en todos los sectores. \ !

iEmpieza a

© Orientacion a los resultados.




